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NOTRE PROPOSITION DE VALEURS

Communication et notoriété : création de votre strategie, site cabinet, videos, réseaux sociaux, passages presse
Organisation de vos événements commerciaux : reunions théematiques, salons, ...

Formations adaptées a chacune de vos demandes, orientées sur l'expérience pratique

Accompagnement de vos projets de développement : de la detection dopportunités dachat au financement.
Prospection : achat de RDV qualifies et prise de recommandations facilitee

EFFICACITE - VISIBILITE - CROISSANCES ORGANIQUE & EXTERNE

NOS SERVICES EXPERTS

FORMATIONS COMMERCIALES A VOTRE MESURE

De la prospection au closing : les fondamentaux revisites
Les leviers de déeveloppement de votre activiteé : interprofessionnalite, prescription, honoraires....
Geéneralistes ou spécialisées : une selection de formations applicatives et efficaces

EXCLUSIVITE DE VOS RENDEZ-VOUS COMMERCIAUX

Acceés privilégié a The-MarketPlace, la plus importante bourse de rendez-vous qualifies,
De dimension nationale,

Enrichie deux fois par jour,

A un tarif d'accés négocié pour nos partenaires

ORGANISATION D'EVENEMENTS

Animation de réunions clients / apporteurs
Participation aux salons de votre choix
Aide au développement de reseaux prescripteurs (methodologie, démonstration, accompagnement)

DEVELOPPEMENT DE VOTRE NOTORIETE PUBLIQUE ET INTERPROFESSIONNELLE

Parutions réguliéres d'articles en presse régionale, generaliste ou spéecialisee
Création et optimisation du site internet du cabinet (vie, information, interface clients)
Image et réseaux sociaux, votre communication confiee a un professionnel devient efficace

DEVELOPPEMENT STRUCTUREL DU CABINET

Aide au sourcing de portefeuilles ou de cabinets - cibles
Accompagnement juridique et argumentaire de negociations
Planification d'achats de clientele, pricing réaliste des cibles

Montage de dossier bancaire et de proposition de financement participatif
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Accélération et régularité du développement de votre cabinet

Cursus commercial complet et Acces a des formations Aide au développement de
évolutif pour chaque type de externes reputees. a tarifs cercles relationnels et de
collaborateur de votre cabinet. negocies pour nos abonnes. réseaux prescripteurs.

Faciliter votre acces a un grand nombre de rendez-vous commerciaux de qualité

THE-MARKETPLACE
TM.P, notre bourse de rendez-vous qualifiés
vous livre en exclusivité et deux fois par jour les

.. des RDV commerciaux que vous exploitez sur

tout le territoire national ... a votre rythme, selon

vos besoins, et toujours au meilleur tarif en tant
que partenaire !

contacts et RDV quil vous faut.

Geérer et animer a vos cotés les évéenements deédiés a vos clients

Organisation de réunions clients et prescripteurs Participation a des salons thématiques régionaux
Prise en charge de lorganisation et de la logistique, Conception des stands, organisation logistique, strategie
seélection de themes valorisant votre initiative et votre commerciale sur evenement, renfort présentiel de nos
presentation, intervention d'experts a vos cotés. equipes sur votre stand, bilan et reporting du salon.

Gérer votre image et communiquer selon votre message

Gérer votre image

Création & optimisation de site internet sur les réseaux sociaux Gerer votre image dans la presse
Création de votre "vitrine’ digitale, Conserver, densifier et fidéliser le Nous vous ouvrons la possibilite
selon plusieurs degres lien avec vos clients et apporteurs a d'étre visible en presse locale
d'animation disponibles. travers les réseaux sociaux generaliste ou specialisee.

et chaines videos.

Rendre possibles vos projets de croissance externe

Planification du Accompagnement Audit de valorisation Accompagnement
developpement par achat juridique : justifie des cibles et financier
de clientéle : De la lettre de argumentaires de du montage du dossier
Définition cibles, sourcing confidentialité aux actes négociation. bancaire au financement
et mise en relation. de cession. participatif.
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